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Notre .

conviction L'international,

Un vecteur de croissance pour les PME et les ETI
francaises

[international, c’est
(44 une nouvelle terre de conguéte

Linternational, c’est
un facilitateur pour recruter des talents

Linternational, c’est aussi
une opportuniteé pour...

. ... réduire la dépendance de votre entreprise
au marche domestique et a ses soubresauts

... vous inspirer d'idées nouvelles
et stimuler la créativite de votre entreprise

Les performances
des entreprises
i_ntematinnalisé en 3 chiffres
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INVESTISSEMENT FINANCEMENT p ASSURANCE EXPORT

Depuis 2017,
Bpifrance Assurance
Export est la nouvelle
b - agence de crédit
Pl a I'export frangaise



Bpifrance 90 % ces s
Un Réseau de Proximité
48 implantations
régionales Bpifrance

11,8 MdE de financements directs

8,1 MU€ de préts bancaires garantis 100 o
7.5 MAE de crédits dinvestissement  1srenonve s snveprses

1,2 M€ en aides a linnovation ‘L ‘ ‘ ’ 3

65 MAE€ en garanties a I'exnort
80.000 entreprises accompaunées

-
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A VOS INTERLOCUTEURS

_Ah A al'étranger

Marine Richermoz
Ameérique du Nord

Cliquer sur le tél pour les
= coordonnées de votre contact

Alban D'Herhes
et Marie Desjonqueres

Romain Bauret
et Christophe Plastre

@), Jan Koscinski

jan.koscinski@bpifrance.fr

-
Q*‘\ )

»)

Marianne Wlassewitch
et Guillaume Eichene
Asean

&S -
N\ ¥ g

Tel +65 98 25 83 94

marianne.wlassewitch@bpifrance.fr

Tel +65 68 80 78 68

quillaume.eichene@bpifrance.fr

Emmanuel Brechard
et Ines Taki

Tel +52 559171 9808

Tel +225 2020 75 34

marie.desjonqueres@ext.bpifrance.fr romain.bauret@bpifrance.fr

alban.dherbes@bpifrance.fr christophe.plastre@bpifrance.fr

Tel +971 44 08 4995
emmanuel.brechard@bpifrance.fr
Tel +971 585 76 7640
ines.taki@bpifrance.fr
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© nccovensnement @) Fnancement @) assurance

atoutes les étapes de votre © consen O oranvre @ muesnissement
développement international

FONDS BUILD-UP

ASSURANCE
GARANTIE INTERNATIONAL INVESTISSEMENT
GARANTIES DES CAUTIONS E A LINTERNATIONAL -~
S ASSURANCE-CREDIT '
Assunance pRospecrion | ET DES PREFINANCEMENTS
. ASSURANCE CHANGE CREER
DIAGNOSTIC EURDPE MISSIONS D'IMMERSION PRET CROISSANCE INTERNATIONAL
INTERNATIONALE UNE FILIALE
BPIFRANCE UNIVERSITE STRATEGIE o e CREDIT EXPORT ) A CINTER-
MISSIONS D'ACCELERATION — !"“"u . vns
A UINTERNATIONAL PAIEMENTS
FINANCER
VOS VENTES
CONSTRUIRE PROSPECTER
vous VOTRE
FORMER STRATEGIE
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ASSURANCE PROSPECTION

VOTRE CLIENT

* Engager des dépenseas (non récurrentes)
liées & la prospection export : frals de
voyage, manifestations commerclales,
création ou renforcement d’un service
export, VIE, création de fillale commerclale,
étude de marché, publicité, site internet,
etc.

¢ PMvE
@ eEn

@ crandeentreprise

Entreprise frangalse de tous secteurs (hors
négoce international) ayant un chiffre d'affaires
Inférieur 2 S00ME avec au minimum un bilan
de 12 mols

@ <23ans
. >a3ans

NOTRE SOLUTION

Apporter unsoutienentrésorerieauxentreprises
pour leurs démarches de prospection, en
prenant en charge une partie des frals générés
par leur développement export.

* Foires, salons, missions collectives

« Déplacements et séjours a I'étranger,
salalres et charges pendant la durée des
déplacements

* Dépenses marketing, &tudes de marché,
consells juridiques, documentation, publicité,
création de site internet et frals d’adaptation
du produit au marché

« Création d'un service export en interne,
recrutement, formation, salaires et charges
patronales du personnel

« Fralsdefonctionnementd'uneimplantation
al'étranger (agents commerciaux, bureau
commercial, fillale)

e 7ou9ans

* 3 périodes successives :
prospection: 2ou3 ans;
franchise: 2ans;

remboursement : 3ou 4 ans.

¢ Minimum : 30000 €
Le montant de I'avance est au plus égal
au montant des fonds propres et des
quasi-fonds propres du bénéficiaire

* Quotité garantie : 65 %

* Versementde 50 % alasignature du contrat
et le solde versé dans le délal maximum
de la période de prospection

Remboursement en fonction du chiffre
d'affalres a I'export réalisé pendant les 4
ou 5 premiéres années.

Remboursement Forfaltaire Minimum (RFM)
de 30 % des indemnités versées, quel que
solt le chiffre d’affalres export généré, al'issue
de lapériode de franchise puls :

« sl e chiffre d"affalres export est inférieur &
3 fols la somme des indemnités versées,
le remboursement est limité au RFM
(constatd'échec) ;

« sl le chiffre d’affalres export est supérieur
ou égal & 10fols lasomme des indemnités
versées, remboursement de l'intégralité
des Indemnités versées;

* dans les autres cas, le remboursement est
calculé en fonction du chiffre d’affaires
export générés.

Prime unique de 3 % appliquée au montant
du budget garanti et prélevée sur le montant
du 1= versement.
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FINANCER SES DEPENSES DE PROSPECTION
ET S’ASSURER CONTRE LE RISQUE D'ECHEC A LEXPORT

DEPENSES \
ELIGIBLES DES 30 000 € },';f!é‘ﬂﬁ.\ﬁ%'

» Déplacements et séjours a I'étranger, salaires
et charges pendant la durée des déplacements

» Création d’un service export, recrutement,

formation, salaires et charges patronales
du personnel
» Dépenses marketing, études de marché, conseils
juridiques, publicité, création de site internet
et frais d’adaptation du produit au marchg...
» Frais de fonctionnement d’une implantation
a |'étranger (agents commerciaux,
bureau commercial, filiales)

» [oires, salons, missions collectives. ..

Remhoursement :
Joudans

selon CA réalisé sur zone garantie
avec un minimum de 30 %

Prospection :
2 ou 3 ans

Franchise : 2 ans

uy 7 'I"' t ) 4 n »
Quotite  ERWTLll Tous pays Depot en ligne :
Garantie alasignature EEEUESIE

tde 65 % tu contrat Politique Assurance-Crédit hplfrance.fr

bpifrance | 12
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¢ Hypothése de succés partiel : ici, le budget garanti est de 100 000 €

Periode de prospection Période de franchise Periode de rembhoursement
2 ans dans cet exemple 2 ans fixe 3 ans dans cet exemple
S -~ V'S -~
CA Export
Prévu : 700 000 €
Généré : 500 000 €
RFM Reversements du solde
(30 % de 30500€
I'indemnité totale) sur 8 trimestres
19500€ (3 812 €/trimestre)
Date de prise
en compte
des dépenses
0 12 24 36 48 51 54 57 60 63 66 69 72 75 78 81 84
mois mois mois mois mgis mois mois moiS Mois mMoiS mMOiS mois mois mois mois mois mois

Constat du succés partiel
de la prospection

Signature du contrat Remise e I’ERDE Remise du CA export
(possible a partir de 12 mois) i
100 000 €

v v v

Pversgment Demande ERDE:
(50 % de I'avance) 2jverseme,nt de remboursement Etat récapitulatif des dépenses éligibles
32500€ {complément de I'avance) (10 % CAE)
auquel on soustrait 32500€ 50 000€ RFM :
une prime unique de 3 % Remboursement forfaitaire minimum

bpifrance



L'Assurance Prospection : Exemple

Entreprise familiale

Crée en 2007 ily a 10 ans

Avec un effectif de 7 personnes

Elle a enregistré un CA de 2.250 KE sur 2018

L'entreprise s’est développée en France en commercialisant
sous sa marque une ligne de crémes, de soins auprées
d’instituts de beauté.

Devant la demande de ses clients, elle a complété son offre
par une communauté de petits fabricants frangais (labo...)
et elle a développé un site de vente en ligne.

Fort de son succes, I'entreprise décide d’engager une
réflexion et de se développer a I'Export

Cosmetiques
A de France

bpifrance | 1



1a Chine
China Beauty Expo

v" Aprés avoir réalisé une étude de marché zz

BUSINESSFRANCE

Cartographie des événements
cosmetiques en 2018

CHINA BEAUTY EXPO 2018 ;
CHINE, Shanghai - 22 au 24 mai
fbechereau@cosmetic-valley.com

@ s /

AFRIQUE

PROCHE ET MOYEN ORIENT
AMER!QU?S

ASIE-OCEANIE
P WAALE

bpifrance | 15
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Apres avoir réalisé une étude de marcheé

Elle participera a deux salons sur 'année

Elle envisage de se déplacer avec ses
collaborateurs
et Séjourner sur place environ une semaine

Elle va adapter, et faire traduire sa doc.
commerciale

Venir avec des échantillons

Et envisage de communiquer, étre visible

Organise des rendez vous avec des futurs
clients ou agents
et bénéficie de la présence d'un interprete.

Les dépenses éligibles

> d’études de marché
> honoraires
> manifestations
commerciales
> voyages
> séjour et déplacement
» Rémunération
> adaptation traduction
> publicité
> collection
> echantillons
» Frais et honoraires
conseil ou de gestion
>

Frais d’interpréte 1%




v~ 30.700 €

ANRNRN

ANRNE N

< S

4.000 €

4.500 €

3.500 €
4.200 €
3.000 €

1.500 €
2.000 €
2.000 €
1.500 €

3.500 €
1.000 €

China Beauty Expo

Les dépenses éligibles

> d’études de marché
> honoraires
> manifestations
commerciales
> voyages
> séjour et déplacement
» Rémunération
> adaptation traduction
> publicité
> collection
> échantillons
» Frais et honoraires
conseil ou de gestion
» Frais d’interpréte

17



un distributeur Chinois d'accelerer ses ventes
Les dépenses éligibles
v" Elle adapte son produit aux normes locales > adaptation du produit
v" Elle prépare une offre commerciale
v Décide de protéger sa marque et certains > marques ou de brevets
brevets
v" Etrédige un contrat et ses CGV > conseils juridiques
v Elle décide de faire traduire en mandarin > création
son site internet et son espace clients tout site internet
en digitalisant son catalogue produits.
v Elle retourne plusieurs fois sur place > voyages et de séjour
v" Et surtout décide d’envoyer un VIE qui > Salaires et charges patronales

pourra pourquoi pas a la fin de sa mission
étre embauché comme le spécialiste export
de la Zone

bpifrance | 18



Ce qui est garanti a ce
stade c’est que son
cout de Prospection
dés la 1 ° année sera de :

69.300 €

+

30.700 €

100.000 €

Ce qui I'est moins
c’est son retour sur
investissement !

ANRNE N

2.000 €
2.000 €
1.800 €
2.000 €

2.000 €

14.000 €

2.500 €
43.000 €

d’'accélerer ses ventes en ligne
Les dépenses éligibles

> adaptation du produit
> marques ou de brevets
> conseils juridiques
> création
site internet

> voyages et de séjour

» Salaires et charges patronales

bpifrance | 19
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Elle assume seule ¢ et hésite a se lancer
hudget important.

L'Assurance prospection vise a rassurer I'entreprise en apportant un
soutien de trésorerie et en prenant en charge une grande partie
(prés de 2/3 : 65 %) des frais liés au développement export.

Comment:

v Lentreprise va identifier les pays cible (1 ou plusieurs) Chine

v L’entreprise va choisir sa durée de prospection (2 ou 3 ans) 3 Ans

v Lentreprise au regard de ses actions va estimer ses dépenses 100.000 € en N+1
de prospection et nous communiquer le budget souhaité 200.000 € sur 3 ans

bpifrance | 20



le budget garanti est de

200 000 €
130 000 €

Sur 1 pays :
la Chine

Période de Prospection
3 ans

Periode de franchise

2 ans fixe

Date de prise
en compte
des dépenses

01/01/2019

Fin de période
de prospection

01/01/2022

Période de Remboursement

Succes Partiel avec un CA déclaré sur la Chine sur la période de 5 ans : 500 000 €

0.
mois

Signature du contrat

v

12
mois 24.
mois

1e versement
(50% de l'avance)
65.000 €
auquel on soustrait une
prime de 3 % : - 6.000 €

36 48
mpis mois

4
2 versement
(complément de
I'avance 50 % et siles
dépenses réelles sont
>= au budget garanti)

4 ans
F N F N
Fin de période
de rembours_ement

(33%; 11 000 € sur

. 0 12 trimestres
01/01/2024 I'indemnité totale) :
39000 € (50 000 € - 39 000 €)
‘ |

60 63 66 69 72 108

mois mois mois MOIS mois

Remise du CA export

Remise de 'ERDE :
(possible a partir de 12 mois) i :
200 000 € Constat du succeés partiel \4

de la prospection

v

Demande

de remboursement

(10 % CAE)
50 000 €

mpis

Bilan
Une avance de

trésorerie avec un
différé 5 a 8 ans et une
indemnité acquise de :

+ 80 000 €

ERDE :
Etat récapitulatif des dépenses éligibles

]|



L'Assurance Prospection:
un soutien réel a l'exportation

En cas de réussite commerciale : L'entreprise aura alors bénéficié au
maximum sur 5 ans d’une avance remboursable d’environ 2/3 de ses dépenses
de prospection.

En cas d’échec commercial : Lentreprise aura alors percue une indemnité
qui se transformera en produit exceptionnel

Comment en héneéficier ?

Etre une entreprise francaise (y compris de groupe étranger)

Quel que soit son secteur d’activité (hors négoce international)

Réaliser un chiffre d’affaires significatif et inférieur a 500 millions d’euros
Disposer d’un bilan de 12 mois minimum

Une aide limitée au montant des fonds propres

Avoir une Part Francaise supérieure a 20%

bpifrance | 22



Des 30 000 euros de budget garanti.

Vous prospectez des marchés a 'export ?
Nous vous assurons contre le risque d'échec commercial et vous apportons un soutien financier

Un site dédie : DEMANDEZ VOTRE
http:// ass_urance-
export.bpifrance.fr/

NOUVELLE ASSURANCE PROSPECTION

xclusivement réservée aux départements Nord

[
]

Ce nouveau produit Assurance orospection est mis & d

Il remplace le

L'offre en détail
ﬁ" La nouvelle Assurance Prospection c'est quoi ?
= | Quel est son montant ?
e Quelles sont les dépenses couvertes ?

Puis-je en bénéficier ?

Comment en bénéficier 7

? 0O

Quand ces indemnités me seront-clles versées 7

- Quelles sont les modalités de remboursement ?

EEEIEIEEIE

Tout ouvrr

bpifrance | 23
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PRET CROISSANCE INTERNATIONAL

VOTRE CLIENT

* Financement des nvestissements immatériels
et du besoin en fonds de roulement liés
au développement a l'international

NOTRE SOLUTION

¢ PvE
¢ cEn

. Grande entreprise

PME selon la définition européenne, éligibles
a4 la garantie de Bpifrance et/ou ETI
Indépendantes

@ <a3ans
0 >a3ans

L’ asskette est constituée par :
* des investissements immatériels ;

* des Investissements corporels & falble
valeur de gage ;

¢ des opérations de crolssance externe ;

* |"augmentation du besoin en fonds
de roulement générée par le projet
de développement intemational.

* Aucune garantie surles actifs de 'entreprise,
ni sur le patrimoine du dirigeant

¢ Seule une retenue de garantie de 5 % du
montant du prét est prélevée. Elle est
restituée aprés complet remboursement
du prét, augmentée des intéréts qu'elle a
produits

* Une assurance décés/perte totale et
Irréversible d'autonomie sur la téte du
dirigeant peut &tre requise

NOTRE SOLUTION

* Minimum : 30000 €
¢ Maximum : SM€

Lemontant du prét estau plus égal au montant
des fonds propres et quasi-fonds propres
del'emprunteur.

* 5 ans sans différé ou 7 ans dont 24 mois
de différé d’amortissement en capital

* Sulvis de 20 échéances trimestrielles &
terme échu

* Amortissement linéaire du capital

* Tauxfixe ouvariable (convertible a taux fixe)
selon baréme en vigueur

* Frals de dossler: 0,40 % du montant
du prét

Montant jusqu’a 150 000 € par exercice
fiscal : partenarlat facultatif.

Montant supérieur a 150 000 €
obligatoirement associé & un partenariat
financler, araisonde 1 pour 1:

* concours bancalre d’une durée de 5 ans
minimum ;

* apportsdes actionnalres et/ou des sociétés
de capital développement et/ ou des apports
en quasi-fonds propres (Préts Participatifs,
obligations convertibles en actions).

Ces financements doivent porter surleméme

programme de développement réalisé depuis
moins de 6 mols.

Les financements bancaires assoclés,
au profit des PME, peuvent bénéficler d’une
intervention en garantie de Bpifrance selon
les régles et conditions de taux en vigueur.
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ENTREPRENEURS, SERVIR LAVENIR

ALLEZ VOUS
FAIRE VOIR
AILLEURS

HEXPORTetvous
Q000

bpifrance.fr :

Flaancamant - Assurance Export®- Consail - Miss on Rl s au l
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